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Hae kuppi kuumaa ja ota 

mukava asento, aloitamme pian.

Teollisuuden alustatalous
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JYU EMBA -WEBINAARI 
Moderni myynti ja kasvun johtaminen

Muutama käytännön asia

• Webinaarin aikataulu: klo 9.00-10.00
• Voit pitää halutessasi kameran päällä,

mikrofoni äänettömällä
• Voit esittää kysymyksiä webinaarin aikana chatin kautta. 

Chatin saat näkyviin alapaneelin puhekupla-
painikkeesta.

• Myös tilaisuuden loppuun on varattu aikaa kysymyksille
• Tilaisuutta ei tallenneta, mutta saat esitysmateriaalit 

sähköpostiisi tilaisuuden jälkeen.

Kert Kenner, CEO, 

Moderni

myyntivalmentaja,

Kenner Company

ASIANTUNTIJANA
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KERT 
KENNER

050 5488278 kert@kennerco.fi

www.kennerco.fi



UUSI OHJELMA  

EMBA Kasvun

johtaminen ja moderni 

myynti 2027



Kasvu ei synny sattumalta. 
Yhteinen malli myyntiin, markkinointiin

ja asiakkuuksiin, joka muuttuu 
toimintatavoiksi ja organisaation 

kasvuhankkeeksi.

ILMOITTAUDU
MUKAAN!

Modernin myynnin arvoketju ja 
toimintatavat
3.–4.2.2027

Scandic Grand Central, Helsinki

Strateginen markkinointi ja 
asiakkuusajattelu
 11.–12.3.2027 

Lapland Hotels Tampere

Kasvun johtaminen ja myynnin 
tulevaisuus

13.–14.4.2027
Scandic Grand Central, Helsinki

https://emba.jyu.fi/opinnot/kasvun-johtaminen-ja-moderni-myynti/
https://emba.jyu.fi/opinnot/kasvun-johtaminen-ja-moderni-myynti/


POIMINTOJA TEEMOISTA

▪ Moderni myynti ja ostokäyttäytymisen muutos 
Ymmärrä, miten ostaminen muuttuu ja miten 
rakennat myynnin arvoketjun, toimintamallit sekä 
vaikuttavan myynnin johtamisen.

▪ Asiakkuusajattelu ja strateginen markkinointi 
Johda asiakasarvoa ja asiakaskokemusta niin, 
että myynti ja markkinointi tukevat yhdessä 
kasvua ja kilpailuetua.

▪ Data, tekoäly ja tulevaisuuden kasvu Hyödynnä 
dataa ja tekoälyä myynnin ja markkinoinnin 
johtamisessa, kehitä digitaalista 
asiakaskokemusta ja tee selkeä 

Lisätietoja: Juho Partanen, ohjelman johtaja
juho.j.partanen@jyu.fi, +358 40 153 5606

Vastuukouluttajana 

Kert Kenner

CEO, Moderni 

myyntivalmentaja, 

Kenner Company

Mervi Airaksinen 
Executive Director 
Microsoft

Marko Teerisuo
Agentforce
Account Executive 
Salesforce

mailto:juho.j.partanen@jyu.fi
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Kiitos osallistumisesta! 

Nähdään koulutusohjelmissamme ja 

tapahtumissamme!

Seuraava JYU EMBA –webinaari

Success in Change —the Singapore Story 

29.09.2026 klo 9.00

https://emba.jyu.fi/tapahtuma/webinar-success-in-change/
https://emba.jyu.fi/tapahtuma/webinar-success-in-change/
https://emba.jyu.fi/tapahtuma/webinar-success-in-change/
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