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EXECUTIVE MBA
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Kasvu ei synny sattumaita.
Yhteinen malli myyntiin, markkinointiin
ja asiakkuuksiin, joka muuttuu

toimintatavoiksi ja organisaation
kasvuhankkeeksi.

ILMOITTAUDU
MUKAAN!

UUSIA ASIANTUNTIJOITA

Mervi
Vastuukouluttajana Airaksinen
Kert Kenner Executive
CEO, Moderni Director
myyntivalmentaja, Microsoft

Kenner Company

Marko Teerisuo
Agentforce
Account Executive
Salesforce

UUSI OHJELMA EMBAgKasvun

johtaminen ja
moderm myyntl 2027
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OHJELMAN LAHIJAKSOT

3.-4.2.2027

11.-12.3.2027

13.-14.4.2027

POIMINTOJA TEEMOISTA

Moderni myynti ja ostokayttaytymisen muutos
Ymmarra, miten ostaminen muuttuu ja miten
rakennat myynnin arvoketjun, toimintamallit
seka vaikuttavan myynnin johtamisen.

Asiakkuusajattelu ja strateginen markkinointi
Johda asiakasarvoa ja asiakaskokemusta niin,
etta myynti ja markkinointi tukevat yhdessa
kasvua ja kilpailuetua.

Data, tekoaly ja tulevaisuuden kasvu
Hyoddynna dataa ja tekoalya myynnin ja
markkinoinnin johtamisessa, kehita digitaalista
asiakaskokemusta ja tee selkea
toimeenpanosuunnitelma.

Kokonaisuus sisaltaa kolme lahijaksoa, ennakkotehtavan ja tyokirjan seka organisaatiokohtaisen

kasvuhankkeen, joka esitelladn omassa organisaatiossa ennen palautusta.

Ohjelmamaksu 4 200 € + alv 25,5 % laskutetaan ohjelman kdynnistyttya. Ohjelman laajuus on 6 opintopistettd AACSB,
AMBA ja BGA -akkreditoitua Jyvaskylan yliopiston Executive MBA -ohjelmaa. Voit suorittaa ohjelman itsendisena
kokonaisuutena tai liittda osaksi Executive MBA-opintoja.
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